Kulturalne uwarunkowania
negocjacjl oraz zasady 1ich
prowadzenia na przyktadzie
Wloch.

Wprowadzenie

1.Pojecie przedmiot negocjacji

2.Zasady prowadzenia negocjacji miedzykulturowych
3.Narzedzia negocjacyjne

.Negocjacje w biznesie miedzykulturowym
.1.Europa

.2.Stany Zjednoczone i Kanada

.3.Bliski wschdd

.4.Daleki wschédd
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5.Negocjatorzy pochodzacy z Wloch
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